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]Mango ha lanzado una nueva
aplicación en la célebre red so-
cial Facebook, mediante la cual
los usuarios pueden interactuar
y crear su propio armario. Esta
nueva aplicación estará operati-
va durante 4 meses, hasta el 31
de diciembre, y periódicamente
se hará un sorteo de prendas de
la marca. / Redacción

Primer congresode
LiderazgoFemenino

González afirmaque
la fusióndificulta el
crédito a las empresas

La cadena amplía su
red con5 tiendasmás

La firmaabre su
armario aFacebook

]La Escola Superior de Comerç
Internacional de la Universitat
Pompeu Fabra acoge del 16 al
18 de septiembre el I congreso
internacional de Liderazgo Fe-
menino, con la participación de
400 asistentes. El congreso está
financiado por el Fondo Social
Europeo. / Redacción

]El presidente de la patronal
Pimec, Josep González, afirmó
ayer que las fusiones de cajas

limitan a las
empresas las
posibilidades
de conseguir
créditos. En
declaraciones
a TV3, el diri-
gente patro-
nal afirmó,
sin embargo,

que el proceso de fusiones de
cajas es correcto para ahorrar
gastos, “como tendría que hacer
la administración”. / Redacción

]La cadena de electrodomésti-
cos Miró concluirá el año con
cinco nuevas tiendas, inaugura-
das en otros tantos centros co-
merciales de Catalunya. Miró
cerró el ejercicio 2008 con unas
ventas de 410 millones de euros,
cerca de un 6% menos a pesar
de que el sector perdió más del
20% de las ventas. / Redacción

RAMON AYMERICH
Barcelona

A primeros de octubre, el Banco
de España, la Generalitat y los
consejos de administración de
cada una de las cuatro cajas im-
plicadas –Terrassa, Sabadell,

Girona y Manlleu– tendrán sobre la mesa
el proyecto de fusiónmás ambicioso y com-
plejo de las finanzas catalanas. Y si los órga-
nos correspondientes aprueban este esque-
ma, Enric Mata Tarragó, un economista
barcelonés de 63 años, será el nuevo direc-
tor general de una entidad que anda toda-
vía en busca de nombre comercial. Mucho
camino andado para un país que se ha ca-
racterizado siempremás por sus individua-
lidades que para trabajar en equipo y asu-
mir proyectos comunes.
“¿Que por qué hicimos los primeros con-

tactos con Caixa Sabadell? Porque
es la entidad más semejante en
cultura empresarial y en tama-
ño a nosotros. Y porque tene-
mos una red de oficinas
muy complementaria”, se-
ñala. Con estos contac-
tos, iniciados hace aho-
ramás de un año, na-
cía el Projecte Gaudí,
nombrequeparece sa-
cado de una aventura
de Tintín y que hacía re-
ferencia al proyecto de fu-
sión. Semanas después, Jor-
di Mestre, director general
de Caixa Sabadell, sondeaba
a Caixa Manlleu. Y hace unos
días, después de la negativa de
Caixa Manresa, era Caixa Girona
la que se incorporaba al grupo.
Que alguien de Terrassa llame a alguien

de Sabadell para sumar esfuerzos ya indica
que los tópicos que hacen referencia a esas
dos ciudades históricamente enfrentadas
son cosa del pasado. Y que el proceso de
integraciónno haya despertado lamásmíni-
ma crítica dentro de la trabada sociedad ci-
vil de ambas ciudades sorprende por ser
modélico. “Quizás si este proyecto se hubie-
ra planteado hace veinte años, las reaccio-
nes habrían sido otras. Eran ciudades más
cerradas. Pero, por lo general, la socie-
dad y nuestros clientes en particular han en-
tendido que ésta era la dirección correcta”.

Enric Mata se incorporó en 1973 a Caixa
Terrassa para hacerse cargo del proceso de
reestructuración. Dos años y medio des-
pués accedió a la subdirección general y a
principios de 1980, con 34 años, fue nom-
brado director general. La burguesía textil

local que controlaba entonces el consejo de
la entidad supo delegar en este barcelonés,
en algú de fora, la transformación de una
entidad que era entonces la penúltima del
ranking catalán de cajas de ahorros. Hoy es
la cuarta entre las diez cajas catalanas por
resultados, recursos propios y obra social, y
en este periodo ha protagonizado una im-

portante expansión que habría alcanza-
do velocidad sideral si a finales de
los 70 se hubieramaterializado un
proyecto de fusión con Caixa Sa-

badell y Caixa de Barcelona.
“Al final fueron los barcelo-
neses los que se echaron
atrás”, indica. Pero la pre-
ocupación por el tama-
ño y el futuro del sector
le han acompañado siem-

pre. Hace dos años pensó
nuevamente en ello. “He-

mos vivido las reconversio-
nes del textil, de la automo-
ción y la del metal. Ahora
le ha tocado el turno al sec-
tor financiero. Ha habido
un cambio radical de esce-
nario que hace necesaria la
reestructuración del sector”.
Parte de esas reflexiones se

encuentran en la hoja de ruta de
una fusión que, por la minuciosi-
dad de la propuesta –habrá cuatro
sedes centrales y los directores ad-
juntos tendrán también un carácter
territorial–, algunos observadores
han calificado de “federalizante”; co-
mo no podía ser menos para la que
va a ser la primera fusión a cuatro.

En todo ello ha tenido tiempo
de pensar Mata durante sus

vacaciones, diez días esca-
sos en l'Escala, de donde
no se mueve los fines de
semana. “No es que ha-
yan sido cortas por la fu-
sión. Es que nunca hago
más de diez días de vaca-
ciones”. Casado, dos hijos,

ya con dos nietos, Mata ha
sido siempre un hombre discre-
to, poco amante de los medios.
Que haya sido uno de los directo-
res generales con mayor autono-
mía en su sector –durante veinti-
nueve años– se explica por su tenaci-
dad, que algunos califican de tozu-
dez. O porque, como justifica uno
de sus colegas en la fusión, “Mata
es un joven eterno”. En cualquier
caso, culminará su carrera profe-
sional al frente de una caja a la
que se le han puesto ya muchos
nombres (Unió de Caixes Catala-

nes, Caixa Central o Caixa Viva...) pero que
está todavía por descubrir.c
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Hace un año comenzaron los
contactos que llevarán a este
hombre a dirigir la primera caja
surgida de una fusión a cuatro

González
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Laclave estaba enGaudí

POZOS
PARA AGUA

Aproveche el agua subterránea

de su finca para regar su jardín,

para su piscina, huerto o para

uso doméstico.

Disponemos de equipos peque-

ños y grandes.
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